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Dansk frgavl pa verdenskortet

- Det var frefirmaet her pa Struer-egnen,
hvor jeg kommer fra og det var Hunsballe
Fr@, som de fleste avlede til. Det var
dengang, man skulle bede om lov til at
blive avler. De havde et ry for at levere
god og konkurrencedygtig afregning
til avlerne, sa det var eftertragtet,
fortaeller Niels Mikkelsen, der i dag
stadig leverer fra.

Var med til at seette retningen
Interessen for fraindustrien bade i
Danmark og internationalt voksede
0gsd, da Niels Mikkelsen i 1989 blev
valgt ind i bestyrelsen for Hunsballe Fra.
Her tog Niels del i mange ars spaen-
dende udvikling og store beslutninger.
Blandt de helt store beslutninger var
blandt andet flytningerne i Holstebro
og Slagelse.

- Begge steder 13 byneert og var begyndt
at mangle plads for at kunne effektivi-
sere og udvikle virksomheden. Farst
blev der kgbt ny grund i Holstebro og
bygget nyt. Herefter flyttede vi ogsa
fra Slagelse til Sgrby, fortaeller Niels
Mikkelsen.

En anden stor begivenhed i historien
var at ga fra Hunsballe Frg til DSV Fra.
Efter mange ars samarbejde med det
tyske selskab, hvor man gennem det
feellesejede EuroGrass var blevet gen-
sidigt afhaengige af hinanden, overtog
DSV aktiemajoriteten.

- Det var vigtigt for os at fa selskabet
placeret, sa der fortsat kunne veere vaekst
og udvikling. Vi ville gerne fortsaette
med at vaere et godt og solidt selskab
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Siden 1972 har Niels Mikkelsen vaeret en del

af den danske frgindustri. Det var aret for hans
egen opstart af landbrug og som avler til det
daveerende Hunsballe Fro

for avlerne, forklarer Niels Mikkelsen
om nogle af de vigtige parametre bag
beslutningen.

| dag mener Niels Mikkelsen stadig, at
det var en god beslutning og ser med
positive gjne pa dansk freavls udvikling
i de seneste ar:

- Det er spaendende at falge en virk-
somhed i forandring og have vaeret
med til at saette retningen. Jeg er meget
tilfreds. Det har udviklet sig godt og
der er gang i tingene. Frgavl i Danmark
har betydelig vaegt og er bestemt sat
pa verdenskortet. Det kan vi godt vaere
lidt stolte af.




- Det helt afggrende for vores over-
levelse var medarbejderne. Det var
ikke bare folk, der mgdte pa arbejde.
De braendte for det og de skabte
personlige relationer, fremhaever Steen
Kisselhegn.

Netop steerke relationer blev ngglen

til succes for Hunsballe Frg i arene med
store forandringer i frabranchen. Frem
til 1989 havde de danske frgfirmaer
arbejdet sammen om udviklingsarbej-
det i et feelles selskab, Dansk Plante-
foraedling. 1 1989 slog tre ud af fire
aktionaerer sig sammen og efterlod
Hunsballe Fra i undertal. Dette skete
lige op til Steen Kisselhegns tiltraedelse
som direktar:

- Jeg blev indkaldt hos formanden for
Hunsballe Frg, hvor vi kiggede hinanden
i gjnene og stillede spgrgsmalet “Kan
vi veere det firma, der overlever uden
for fusionen?”. Vi var vestjyder og fast
besluttede pa, at det kunne vi godt.
Det var en felles beslutning blandt
medarbejdere, bestyrelse og ledelse.
Der var en kampgejst, som stadig kan
maerkes.

En steerk forbindelse

Hunsballe Frg bestod og udviklede sig
i lyset af en anden relation. Allerede i
1970’erne var samarbejdet med tyske
DSV nemlig begyndt:

- Det var et fantastisk samarbejde
om udvikling og produktion og i
1990’erne voksede samarbejdet.

De personlige relationer var alfa og
omega. Jeg har selv flere bekendt-
skaber, som stadig holder ved i dag,
fortzeller Steen Kisselhegn, der i
forbindelse med sin tiltraedelse som
direktar ogsa blev spurgt til sine tysk-
kundskaber. Sa vigtig var relationen.

Den staerke forbindelse mellem DSV
og Hunsballe Frg blev i 2003 udbygget
med det faelles selskab EuroGrass,

der blandt andet kgbte foraedlings-
selskaber i Holland og Tyskland. De to
virksomheder var nu teettere forbundet
end nogensinde fgr af falles salgsaf-
deling, foraedling, IT og produktions-
planer. Samarbejdet bar fortsat frugt
og ger det stadig i dag, hvor DSV har
overtaget aktiemajoriteten.

| arene som direkter for Hunsballe Fro oplevede
Steen Kisselhegn store aendringer i den danske
frebranche, hvor man blandt andet gik fra 17
danske frgfirmaer til blot to. Hunsballe Frg stod
tilbage som det ene

Intention om at skabe en god
forretning

Steen Kisselhegn kom til Hunsballe Fra
som afdelingsleder i Slagelse i 1985
og skiftede i 1990 Slagelse ud med
Holstebro som direkter. Han var dog
langt fra gren i freverdenen efter 10 ar
hos Fraavlerforeningen. Nu skiftede
han til den anden side af bordet:

- Det gik rigtig nemt. | foreningen var
formalet at skaffe sa mange penge
0g sa gode forhold til frgavlerne, som
det var muligt. | Hunsballe Frg gjaldt
ngjagtig det samme, naturligvis med
et perspektiv om at skabe en god
forretning, fortaeller tidligere direktar
i Hunsballe Frg Steen Kisselhegn.

| dag oplever Steen Kisselhegn stadig
intentionen om at skabe gode forhold
for avlerne som basis for at skabe en
god forretning.



Fremtidens DSV Frg

DSV Frg udger i dag en vigtig del af

en international koncern. Der leveres
danskproduceret kvalitetsfra som aldrig
far til DSV's kunder i hele verden. Pa det
danske hjemmemarked har man fortsat
en solid platform, hvor der leveres graes-
og klagverblandinger til danske land-
maend samt plaenegraesblandinger til
anlaegsgartnere og private forbrugere.

| trdd med at Jens Hvidberg i starten af
sidste arhundrede dygtigt har udnyttet
tidens muligheder og teknologier, er
DSV Frg ogsa med helt fremme i dag.
Saledes har DSV Frg de sidste 10 ar
arbejdet med at udvikle sig pa digitale
salgsplatforme og senest pa sociale
medier.

Som en del af DSV koncernen arbejder
DSV Frg ogsa pa at integrere flere og
flere elementer fra koncernens store
produktportefalje, som f.eks. rapssorter
og den steerke portefglje af efter-
afgragdeblandinger, som koncernen

er eksperter i.

DSV Frg er i dag ogsa helt med fremme
ift. at udvikle produkter, der passer ind
til tidens behov. Til landbrugskunder er
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der i stigende grad behov for lgsninger,
som bidrager til de krav, landmanden
stilles overfor i forbindelse med klima-
dagsorden og det fortsat uforudsigelige
vejr.

Med plaenegraessorter star DSV Frg
ogsa steerkt. DSV koncernen har nogle
af markedets staerkeste sorter, nar der
males pa slidstyrke og holdbarhed, som
bl.a. bruges pa nogle af de starste
fodboldstadions i verden.

DSV Frg er i dag en moderne virksom-
hed, som kontinuerligt arbejder pa

at blive mere og mere effektiv inden
for de aktiviteter, man er involveret i.
De seneste par ar har virksomheden
arbejdet pa at blive endnu mere kon-
kurrencedygtig ved at effektivisere hele
veerdikaeden fra mark til saek. Fremover
vil DSV Frg fortsaette den udvikling
samtidig med, at produkter og
salgsstrategier udvikles.

Det er sdledes vores mal, at DSV Frg
fortsat kan veere en saerdeles konkur-
rencedygtig spiller pa fremarkedet til
gavn for virksomhedens frgavlere og
kunder.

Om DSV Frg Danmark A/S

DSV Frg Danmark (tidligere Hunsballe Fra) er en del af Deutsche Saatveredelung,
en af Tysklands starste planteforaedlingsvirksomheder. Vores sortiment omfatter
ud over frg til vildtpleje og bier/insekter ogsa graes- og klaverfrg, raps, pleenegraes,

efterafgragder samt grgntfoderplanter.

Vi har produceret kvalitetsfrg siden 1920 og er i dag en af Europas farende
specialister i produktion af graes- og klaverfrg samt udvikling af freblandinger.
DSV Frg Danmark har hovedkontor i Holstebro samt en afdeling ved Slagelse.

DSV Frg Danmark A/S
Energivej 3

7500 Holstebro

TIf. 97 42 05 33
www.dsv-froe.dk
info@dsv-froe.dk




